Wholesale-Bereich mit SAP BW on HANA

Konzeption und Umsetzung eines Vertriebs-Reportings im j

Branche Energiewirtschaft

Ausgangssituation

Bei unserem langjahrigen Kunden in der Energiewirt-
schaft ist der Vertrieb regional in einzelne operative
Tochtergesellschaften gegliedert, mit individuellen Ver-
triebsprozessen. Ein einheitlicher Blick auf das operative
Geschaft wie beispielweise Kosten und Deckungsbei-
trage oder Kampagnen Uber alle Gesellschaften hinweg
war bisher nicht moglich. Um diesen Zustand zu beseiti-
gen, wurde eine Reporting-Projekt initiiert, mit dem Ziel
einen einheitlichen Blick auf wichtige KPIs und relevante
Detailinformationen fir unterschiedliche Interessen-
gruppen auf aktueller technischer Basis zu realisieren.

Vorgehensweise

Unsere Mitarbeiter begleiteten mit konnte der Kunde sich auf
Ihrer langjdhrigen Expertise dieses unsere Erfahrung bei aktu-
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Herausforderungen und Losungen

Technologische Basis fiir die Reporting-Losung bildete
ein SAP BW on HANA System in welchem die einzelnen
Datenmodelle unter Verwendung von HANA und aktu-
ellen BW 7.5 Artefakten umgesetzt wurden. Die Vorteile
des HANA Systems wurden dabei konsequent genutzt,
um virtuelle Datenmodelle ohne weitere Datenredun-
danz, schnelle Verfiigbarkeit der Daten und eine hohe
Reporting-Performance entsprechend der LSA++ Archi-
tektur zu realisieren. Zusatzlich erfolgte die Implemen-
tierung eines Cockpits, mit dessen Hilfe KeyUser im Self-
Service wichtige Stamm- und Bewegungsdaten ins Sys-

Injeder Phase des Projekts tem laden und pflegen kénnen.

Als Frontend fanden SAP Lumira
Designer, SAP Weblntelligence
und Analysis for Excel Verwen-

Vorhaben von Anfang an. Wahrend ellen Techno[agien und auf dung, um die aufbereiteten In-

der Konzeptphase wurden die Anfor-
derungen der unterschiedlichen Inte-
ressengruppen in Rahmen von Work-
shops aufgenommen und die regio-
nalen IT-Systeme analysiert. Auf dieser Grundlage er-
folgte die Konzeption, Priorisierung und Umsetzung der
einzelnen Teilbereiche im SAP BW nach SCRUM-Metho-
dik. Dem agilen Ansatz entsprechend, erfolgte die Um-
setzung, der Test und Golive einzelner Komponenten in
kleinen iterativen Zyklen in sehr enger Abstimmung mit
dem Kunden, um zu jeder Zeit einen messbaren Mehr-
wert fir den Endanwender zu liefern.
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unsere methodische Kom- formationen aus SAP CRM, SAP
petenz verlassen IS-U, FlatFile, 3rd Party Systemen

in unterschiedlichen Kanélen,
entsprechend der Zielgruppe bereitzustellen.

Erfolgsfaktoren und Wertebeitrag

Mit Ende des Projektes stehen unserem Kunden maRge-
schneiderte Reporting-Werkzeuge im Browser, auf dem
Desktop und mobil zur Verfiigung, um sein operatives
Geschéft zu steuern. In jeder Phase des Projekts konnte
er sich dabei auf unsere Erfahrung bei aktuellen Techno-
logien und auf unsere methodische Kompetenz verlas-
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Die X-CASE GmbH ist Ihr kompetenter Partner rund um ganzheitliche
Problemldsungen mit Hilfe des SAP®-Produktportfolio und anderen un-
ternehmensweiten IT-Anwendungen. Unser starkes Team setzt sich
mit Expertise, Leistungsbereitschaft und Flexibilitét voll fiir den Kunden
ein.
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